
Processus de transmission d’exploitation 
hors cadre familial

Premier 
contact avec 

conseiller, 
projet de 

prévoyance, 
première 

réflexions, 
attentes  

concernant la 
remise

Prévoyance, 
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évaluation  
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fermier

Définition du 
prix à négocier, 
évaluation fine 

des 
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au niveau des 
impôts et des 

assurances 
sociales

Mise en 
relation avec 

acheteur 
potentiels 

sélectionnés 
sur la base du 

registre

Budget 
d’exploitation

pour 
l’acquéreur

Négociation du 
prix entre 
acheteur 

intéressé et 
vendeur. Plan 

et recherche de 
financement

Convention de 
transfert

(actif fermier)

Actes de 
transfert

(actif domaine)

Suivi 
comptable et 

fiscal

vendeur et 
acquéreur

Faute d’acquéreur, 
transfert du dossier 

à un bureau de 
courtage, fin de 

l’accompagnement

AgriJura
et/ou FRI

AgriJura ECR et FRI
FRI et 

AgriJura
AgriJura FRI

Bilatéral avec 
soutien 
AgriJura

FRI et notaire FRI

Coordination AgriJura (Paul-André Houlmann)
Collaboration et dossier technique par FRI (nom du conseiller de référence)


